
Több pénz.
Biztosan.
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Lásson tisztán! 
Alap az Ön biztonságához és a több pénzhez. 

A bizalom jó.
A független vizsgálat még jobb.

A pénz önmagában nem boldogít. De biztonságot

és nagyobb mozgásteret ad életének alakításában.

Ezért feltétlenül ki kell használnia minden kínálkozó

lehetôséget, hogy pénzét gyarapítsa. Elvégre Ön

keményen megdolgozik érte. De mi marad belôle?

Mindenki az Ön pénzét akarja: az állam, a biztosítók,

az egészségpénztárak, és még sorolhatnánk.

Gondoljon végre saját magára, családjára, jövôjére.

Ahhoz, hogy bizonyos dolgokat megengedhesse

magának, pénzre van szüksége. Pénzre, biztos befek-

tetések formájában. Amelyek minimalizálják a kockázatot.

Amelyek garanciát és biztonságot nyújtanak. 

Az Ön AWD tanácsadója megkeresi ezeket

a befektetéseket és így segít Önnek céljai elérésében.

Azért tudja ezt megtenni, mert világosan átlátja

a piacot és csak Önnek és az Ön sikerének

elkötelezettje. De nem elkötelezettje egyetlen

banknak, biztosítónak vagy lakáskasszának sem.

Ügyfeleink az AWD tanácsadásának köszönhetôen

átlagosan 3 000 € elônyre tesznek szert.

Társadalombiztosítás 13%

Megtakarítások 9%

Biztosítások 5%

Adók 21% Rezsi 19%

Szabadidô 3%

Élelmiszer,
ruházat  30%

Az Ön bevétele
az alábbiak szerint csökken.

Forrás: AWD

A legtöbb háztartásban rejtôzik olyan pénz, amelyre

Ön már nem is gondol. Hiszen Ön minden hónapban

kifizeti, anélkül, hogy bármi haszna származna belôle.

Ez a pénz legtöbbször az iratrendezôben lapul nagy

halom szerzôdés között, amely már nem átlátható.

Az ilyen szerzôdések veszélyt jelentenek az Ön

anyagi helyzetére. Mert a túlságosan magas díjak

vagy alacsony hozamok sokba kerülnek Önnek.

Ez hiányzik vagyona felépítésekor. Ezért is ennyire

fontos, hogy pénzügyi szerzôdéseit átvilágítsa egy

AWD tanácsadó. Ô meg fogja találni az Ön számára

kedvezôbb termékeket és elônyösebb konstrukciókat.

Ajánlani fog Önnek, de nem „ad” el semmit.

Mert független.

Független vizsgálatunk több mint 1 900 000

állandó ügyfelünk számára volt kifizetôdô.

Több ezer euro-t takaríthattak meg. 
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A nagyobb választék elônyökkel jár – ez a teljes körû

pénzügyi közvetítés alapgondolata. Értékesítési

képviselôk dolgoznak a banknak, a biztosítónak

vagy éppen a lakástakarékpénztárnak. De mindig

csak egy szolgáltatónak. Konkurens termékeket

pedig nem ajánlanak. Kizárólag egy független

tanácsadó képes az Ön anyagi helyzetének

tárgyilagos áttekintésére és optimalizálására úgy,

hogy abból csak egy valaki profitáljon – Ön.

Ezért független az AWD. Független a bankokkal,

biztosítókkal és más szolgáltatókkal szemben

– és nincsenek saját termékei. Függetlenségünk

az az ok, ami miatt Ön megbízhat bennünk. 

A legtöbb ember számára már nem áttekinthetô a piac.

Egyre több az adó, a levonás, a szerzôdési záradék.

Díjak fel. Szolgáltatások le. 

A nyugdíj legalább biztos. Vagy talán az sem?

A káosz a pénzügyi szerzôdések terén a legnagyobb.

Nyugat-Európában  több ezer termék van a piacon.

Az erôsödô nemzetközi folyamatok még sokrétûbbé

teszik a kínálatot. 

A mi AWD tanácsadóink ezzel szemben átlátják

a piacot. Alapos felkészültségük révén szakszerûen

szûrik meg a nemzetközi pénzügyi termékek

palettáját. Ezáltal segítenek eligazodni Önnek

a pénzügyek összetett világában.

AWD tanácsadóink rámutatnak a lehetôségekre.

Biztosan. Önnek és pénzének.

Az Ön pénzének 
a független tanácsadás a kifizetôdô.

A pénz gyarapszik.
A megfelelô tanácsadóval.
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Az AWD tanácsadói megszûrik az Ön számára a piacot.

33 biztosítótársaság

30 bank

2 lakástakarékpénztár

több mint 100 takarékszövetkezet

8 hitelintézet

AWD tanácsadó

független
termékkínálat

Optimalizálásból származó elôny

az AWD tanácsadásnak és

hosszútávú ügyfélkapcsolatnak

köszönhetôen: minél hosszabb

az idô, annál nagyobb a elôny.

6 384 €

12 768 €

25 536 €

évek

19 152 €

5 10 15 20

elôny



A magánember másként tervez, mint egy vállalat.

Rövidtávra, leginkább hónapról hónapra. 

Ezzel szemben a cégek legalább egy évre elôre

terveznek. Mert így tudják megfelelôen átlátni

likviditási helyzetüket. Ezért is alkalmaz

minden sikeres vállalat vállalati tanácsadókat.

Az ô feladatuk, hogy csökkentsék a költségeket

és növeljék a bevételeket. 

AWD tanácsadója készít Önnek egy pénzügyi

helyzetképet. Minden bevétel és kiadás szerepel

benne. Így Ön azonnal látni fogja szabadon

felhasználható jövedelmét, rendszeres költségeit

valamint megtakarítási lehetôségeit. Tanácsadója

vállalkozói mentalitással gondolkozik az Ön

helyzetérôl. Elemzi bevételeit és kiadásait.

A vállalatoknak saját tanácsadójuk van. 
Önnek is. Az AWD.

Az AWD tanácsadása minden érintett területen elônyt jelent. 

> Az AWD-vel Ön alacsonyabb biztosítási díjakat

érhet el és jobb szolgáltatásokat vehet igénybe. 

> Megtaláljuk Önnek a támogatási lehetôségeket,

a kedvezményeket és a kedvezôbb adózási módokat. 

> Elôre kikalkuláljuk az Ön nyugdíját és segítünk,

hogy pótolhassa az esetleges fedezeti hiányt. 

> Közösen kitaláljuk, hogy az Ön számára a

lakásbérlet vagy a saját tulajdon a kedvezôbb.

> A szakszerû optimalizálás számláinak

összegén is megmutatkozik.

> Garantált hozamú, biztos befektetéseket

kínálunk Önnek.
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Úgy tekintünk a háztartásokra, mint

vállalatokra. Koncepcióinkkal és a pénzügyi

helyzetkép segítségével csökkentjük

költségeit és növeljük bevételeit.

A háztartás pénzügyi terve: havi bevételek-kiadások kalkulációja



Ma egy új munkahely. Holnap egy másik kocsi. Jövôre

költözés – egy nagyobb lakásba, egy másik házba,

egy másik városba. Az AWD pénzügyi helyzetképe

követi az Ön életének logikáját és véletlenszerûen

adódó eseményeit. Közben figyelembe veszi

a legfontosabb állomásokat. Iskola, karrier, esküvô,

gyerekek, házépítés, nyugdíj. Még nyaralási vágyait is.

Vagy éppen a befolyásoló tényezôket és az

esetlegességeket. Mint az árak emelkedését, az adókat,

a korlátozott munkaképességet vagy egy örökséget.

A tényezôk sokrétûsége megkönnyíti AWD tanácsadója

számára, hogy megmutassa a lehetôségeket – és azt,

hogyan kerülje el a kockázatokat. 

Az Ön anyagi jövôjének tervezésekor körül-

tekintôen járunk el. AWD tanácsadója elôször

felméri anyagi helyzetét és mint tervezési

kiindulópontot, elkészíti a pénzügyi helyzetképet.

Ezáltal Ön is tisztább képet kap jövôjérôl.

Persze még az AWD tanácsadói sem jövôbelátók.

De ismerik a piacot, tudják azt elemezni és

a jövôre lehetséges forgatókönyveket dolgoznak ki.

Ez biztonságot nyújt. A jó idôkben, és a kevésbé

jókban is. Eközben mindig szem elôtt tartják az Ön

személyes körülményeit és egyéni szükségleteit.

Így az AWD által elkészített pénzügyi helyzetkép

kifejezetten az Ön személyére szabott tervezést

tesz lehetôvé. 

Pontosan azzal a biztonsággal és azokkal

a lehetôségekkel, amelyeket Ön kíván. 

Ez személyes ügy: a pénzügyi stratégia mára,
holnapra és azutánra.

Pénzének van jövôje.
Ha megtervezik. 
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Az infláció értékcsökkentô hatása

A kamatos kamat hosszútávú hatása

Az Ön pénzének és tôkéjének várható alakulása (euro-ban)

Futamidô/hozam 3% évente 6% évente 9% évente

5 év 7 744 8 939 10 278

10 év 8 977 11 963 15 814

15 év 10 407 16 009 24 332

20 év 12 065 21 424 37 437

25 év 13 986 28 670 57 602

30 év 16 214 38 367 88 628

Aktuális érték Bruttó hozam/év Bruttó hozam
abszolút számban

6 680,– € 7,5% 501,– €

Levonás 6% infláció -6% -400,8 €

Eredmény 1,5% 100,2 €



Mennyire biztos az Ön nyugdíja?

„Van különbség aközött, amire szükségem van

és aközött, ami rendelkezésemre áll?” Ez a kérdés

manapság sokak fejében megfordul. Bizonyára

az Önében is. Mert az állam gondban van. Egyre

kevesebb aktív keresônek kell egyre több munka-

nélkülit és nyugdíjast eltartania. És egyre kevesebb

egészségesnek kell helytállnia egyre több betegért.

A szociális rendszer az összeomlás szélén áll. 

Így itt saját felelôsségünk tudatában kell cselekedni.

Magán elôgondoskodás. Annak a különbözetnek

a fedezésére, mely az idôskorban szükséges

és a ténylegesen meglévô pénz között fennáll.

Itt sokaknál hiány keletkezik, nem szabad azonban,

hogy ez tartósan fennálljon.  Ezért fogja AWD

tanácsadója  figyelmeztetni Önt esetleges hiányokra

a pénzügyi elôgondoskodás során.

Emellett AWD tanácsadója biztos és hozamerôs

stratégiákat alakít ki. Az Ön nyugdíjához.

A nyugdíjban egy dolog biztos: 
a fedezeti hiány.
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Az AWD megmutatja, hogyan lehet fedezni a jövôben felmerülô

fedezeti hiányokat.

életkor
40 65

Tôkeigény vásárló-
erô veszteség

nélkül 

Tôkeigény 3%-os vásárló-
erô veszteség mellett

Várható tôke

Az AWD segít
fedezni a becsült
fedezeti hiányt

Minden nap 8 óra munka. A hét 5 napján. Az év

47 hetében. 40 éven át és még tovább. Emellett Önnek

alig marad ideje, hogy az idôskori elôgondoskodással

foglalkozzon. Mégse hagyatkozzon az állami nyugdíjra.

Teremtsen tartalékokat! És ezt a lehetô leghamarabb

kezdje el. 

Az AWD tanácsadója szentel idôt az Ön jövôjének.

Elôször prognózist készít az Ön pénzének és tôkéjének

alakulásáról. Ennek alapján számítja ki az Ön várható

nyugdíját. Amennyiben fedezeti hiány fellépésével

kell számolni, azt azonnal felismeri és segít Önnek

ezt idejében befektetések segítségével pótolni.

Nem is akármilyenekkel. 

AWD tanácsadója megtalálja az Ön szükségleteire

szabott befektetést. 
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Egy ideális idôpont létezik
jövôjének biztosítására: ma. 



Nyugdíjas korára a helyzet még jobban kiélezôdik.

Akkor ugyanis csökken a havonta rendelkezésére

álló bevétel. De ez a lakásbérleti díj szempontjából

közömbös – az emelkedik. A bérbeadó érdekeit

is szolgálva ezáltal. Így Ön finanszírozza az ô

ingatlanát, ô tehát örül.

Ez AWD tanácsadóját elgondolkodtatja. A mostani

bérleti díja alapján kikalkulálja a fizetendô teljes

összeget, egészen az Ön nyugdíjba lépéséig.

Ez gyakran magasabb, mint egy saját tulajdonú

ingatlan ára. Akkor talán mégiscsak jobb venni

vagy építkezni. 

Vagy Ön már saját házában lakik és egy új,

más fekvésû ház építését fontolgatja.

Vagy éppen tudni szeretné, hogy bérbe adott

ingatlanának finanszírozása alakítható-e

hosszútávon kedvezôbben. 

Kiszámítjuk az Ön lakásbérletének költség-

alakulását, egészen a nyugdíjas korig. Ez az

összeg gyakran magasabb, mint egy ingatlan

vételára. Így egyértelmûvé válik, mi a kedvezôbb

az Ön számára: a bérlet vagy a vétel.  

20 évvel ezelôtt egy lakásbérlet díja 140 m2-re

számítva 500 €-ba került. Ma ugyanennyi pénzért

be kell érnie 70 m2-rel vagy kifizeti a dupláját.

És húsz év múlva? Talán már csak egy szoba lesz

az alagsorban. Vagy 2 000 €-t kell fizetnie.

Az ok világos. A bérleti díjak emelkednek.

Ez nyomasztó.  

Szebb lakás. 
Jobb kilátással az Ön pénzére.
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Bérlet/tulajdon elônyösszehasonlítási példa

– tulajdonos

– bérlô

42 000 €
36 000 €

102 000 €

125 000 €

297000 €

370 000 €

214 000 € 162 000 €

életkor
46 55 65 75

A havi és összes lakásbérleti díjak alakulása

432 € 500 €

91 660 € 128 620 € 171 470 € 221 140 € 278 730 € 345 480 € 422 870 €

580 €

havi bérleti díj

bérleti díjak össze-
sen

életkor

673 € 780 €
904 €

1 048 €

1 215 €

1 408 €

40 45 50 55 60 65 70 75 80



AWD tanácsadója munkája támogatásaként rendel-

kezik egy olyan szoftverrel, amelynek segítségével

megtalálja a kedvezô ajánlatokat. Precízen,

– és mindenekelôtt – az Ön személyére szabottan. 

Tisztában van azzal, hogy például a vagyonbiztosítások

területén igen nagy különbségek vannak az egyes

szolgáltatók között. Az optimalizálás ugyanakkora,

vagy még nagyobb biztonságot jelent. Alacsonyabb

díjak mellett! Ez vonatkozik az Ön háztartási-,

gépjármû- és kockázati életbiztosítására is. 

Jelentôs összegeket takaríthat meg könnyedén,

melyeket akár máshol is felhasználhat.

Például az idôskori elôgondoskodásra

vagy egy nyaralásra. 

A piacon számos biztosítótársaság van jelen,

több ezer termékkel és díjjal. 

Errôl többek között az interneten is találhat

információkat. Ez tulajdonképpen jó dolog.

De igazodnak ezek az Ön egyéni biztonsági

igényeihez? Egy számítógép meg tudná ezeket

határozni? Legalább olyan kevéssé, mint azt,

hogy Ön alul-, vagy éppen túl van-e biztosítva.

Ehhez Önnek egy pénzügyi tanácsadóra

van szüksége.  

Ugyanilyen biztos. 
Kevesebb pénzért.

14 15

éves díj éves díj

optimalizálva:

146,49 €

elôtte:

463,01 €

elôny:
316,52 €

optimalizálva:

1 037 €

elôtte:

1 431 €

elôny:
394 €

Kockázati életbiztosítás
Férfi, 40 éves, futamidô: 20 év
Biztosítási összeg: 70 000 euro

Gépjármû kötelezô felelôsség
biztosítás + casco
Golf IV, 81 kW

Biztosítások és optimalizálásuk lehetôségei



Szoftverünk segítségével a legkülönbözôbb

szolgáltatók több ezernyi terméke lekérdezhetô,

mindig naprakészen. 

És az Ön vagyona gyarapszik. 

AWD tanácsadója segít kiválasztani azt a megfelelô

ajánlatot, amely a lehetô legnagyobb hasznot hozza.

Érdeklôdjön nála biztos és jövedelmezô befektetési

lehetôségekrôl! Kérdezzen csak!

A válaszok készpénzt érnek. 
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Adatbankuk segítségével személyes

beszélgetés keretében érzékletesen tudjuk

Önnek bemutatni egyéni optimalizálási

potenciáljait. Az AWD tanácsadók egy erre kifejlesztett szoftver

segítségével dolgoznak. A szoftvert éveken át

fejlesztették, kifejezetten az AWD számára.

Ez megtérül. Önnek és egyéni pénzügyi

stratégiájának. AWD tanácsadója elmagyarázza

aktuális helyzetének elemzését, majd Önnel

együtt optimalizálja a szükséges hozamot. 

Lépéselônyben. 
Szakértelemmel és szoftverrel.

14 327 €

9 752 €

kamat

elôny:
4 575 €

2% 6%

Egy 8 000 € értékû

vagyonbefektetés

optimalizálási elônye

10 éves össze-

hasonlításban.

Egy mintaportfólió az AWD adatbankjából



AWD tanácsadója mindenkor személyesen áll az Ön

rendelkezésére. Rendszeresen frissíti az Ön papírjait

és dokumentumait. Segítséget nyújt az intézetekkel

és hivatalokkal folytatott levelezésben. Ezen

túlmenôen, folyamatosan ellátja Önt ötletekkel

az adózással, a támogatásokkal és a jobb

hozamokkal kapcsolatosan, valamint tájékoztatja

Önt a további elônyökkel járó aktuális ajánlatokról.

Kérdezze tanácsadóját a lehetséges megoldásokról,

legyen szó törvényi változásról, emelkedô

bevételekrôl vagy lejárt szerzôdés kifizetésérôl!

Hiszen ô mindig tisztában van a piac pillanatnyi

adottságaival és szívesen segít Önnek. 

Ez jelent Önnek teljes körû tanácsadást. 

Egy életen át. 

Szolgáltatás A-tól Z-ig.
És azon túl.
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Tájékozott ügyfélként Ön megalapozott és független

tanácsadást vár. Minôséget és szakmai felkészültséget.

Az AWD felismerte ezt az igényt, és kifejlesztett egy

képzési modellt, mely új normákat teremt a szektorban.

Egy új munkatársnak elôször intenzív szakképzésen

kell helytállnia. Másfél év elteltével aztán felkészülhet

az államilag akkreditált tanácsadó vizsgára.

Ezt követôen is minden munkatársunknak folyamatosan

tovább kell képeznie magát. Szemináriumokon és

tanfolyamokon. Elméleti és gyakorlati téren egyaránt,

minden területen. Így támaszkodhatnak alapos

felkészültségükre és szerteágazó ismereteik

segítségével hamar átlátják az összefüggéseket. Uralják

a piacot és képesek felmérni a problémákat. Mindehhez

szigorú kiválasztási folyamat társul. Szerintünk ez

rendjén van így. Mert a pénzügyi tanácsadónak

felelôsségteljesen kell dolgoznia. Mindig, mindegyik

ügyfélnél. Végtére is az ô pénzükrôl van szó. Az ô

pénzügyi tervezésükrôl. Ügyfeleink értékelik cégünk

tanácsadókkal szemben támasztott magas elvárásait és

egy független piackutatás alkalmával ennek megfelelôen

pozitívan nyilatkoztak az AWD-rôl. Ez látható is: 
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Forrás: ICON Piackutató Intézet

Az ügyfelek az AWD-hez az alábbi pozitív jelzôket kapcsolják:

Az AWD…

segítôkész

kompetens

megbízható

szimpatikus 

egyenes

jövôorientált 

lelkiismeretes

haladó szellemiségû

92%

92%

89%

88%

87%

87%

87%

86%

A független tanácsadás alapja: 
tudás és hozzáértés. 



Ha az embereket arról kérdezzük, milyen a jövô

pénzügyi szolgáltatója, az alábbi válaszokat kapjuk:

olyan modern vállalkozás, amely hazai és nemzetközi

vonalon dolgozik és amely teljes körû pénzügyi

megoldásokat tud felmutatni. Kínáljon pénzügyi

tervezést, ugyanakkor maradjon független! Bármilyen

úton legyen elérhetô, személyesen vagy elektronikus

úton! És természetesen teljesen megbízhatónak kell

lennie. Milyen nagyszerû, hogy miközben az AWD

ezeknek az elvárásoknak megfelel, egyben Európa

legnagyobb független pénzügyi szolgáltatójává is vált.

Ügyfélközpontú mentalitásunknak köszönhetôen meg-

alakulásunk után 13 évvel felvettek minket az MDAX-ba.

Az ott számon tartott tradicionális vállalkozások

átlagosan 90 éves múltra tekintenek vissza.

Az AWD a napi részvényforgalom és ebbôl létrejövô

érték után a 80 legnagyobb, a német tôzsdén

forgalmazott cég közé tartozik. Ez biztosítja

függetlenségünket és teszi lehetôvé számunkra,

hogy továbbra is a minôségbe fektessünk Önnek.

Így mindig és mindenhol azt a biztonságot és

szolgáltatást kapja az AWD-tôl, amit megérdemel.

Minden kérdésben mindig és mindenhol

rendelkezésére állunk. Hiszen az Ön közelében

is található AWD tanácsadóközpont.

Várjuk látogatását!

Vagy Ön várja tanácsadónkat? 

Mert mi szívesen házhoz megyünk Önhöz. 

Hívja információs számunkat:

(06 1) 248 2170

Vagy üljön le a számítógéphez. Megtalál minket

az interneten a www.awdmagyarorszag.hu címen.

Megtérül a látogatás! Mert honlapunkon

minden fontosat megtalál az AWD-rôl

és a pénzügyi helyzetképrôl. 

Kedvére választhat, hogyan vegye fel velünk

a kapcsolatot. Hogy profitáljon a számos elôny-

bôl, amelyet az AWD a pénzügyekben kínál. 

Bárhol legyen ránk szüksége. 
Mi mindig ott leszünk. 

A mi nagyságunk az Ön
biztonsága. 
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Hívjon minket,… …keresse fel

honlapunkat,…

…tanácsadó-
központunkat,…

…vagy
kérésére házhoz
megyünk Önhöz. 

Teljes körû szolgáltatás az AWD ügyfeleinek



Elôször megszületett egy elképzelés az emberek

jólétérôl és anyagi függetlenségérôl. Sok ügyfél

számára ez valóra vált. Az újító elképzelés nem

hagyta magát feltartóztatni. Sem a politika,

sem a határok által. Ma az AWD Európa legnagyobb

független pénzügyi tanácsadója. Németországban

piacvezetôk, Ausztriában és Svájcban is az elsôk

közt, Nagy-Britanniában pedig a másodikok

vagyunk. Ezen túlmenôen egyesültünk Csehország,

Szlovákia, Lengyelország, Horvátország, Románia

és Magyarország vezetô független pénzügyi

szolgáltatóival. 

Függetlenségünk minden ember anyagi

szabadságát szolgálja.

A függetlenek mozgalma.

Az idô pénz. 
Ezt történetünk is bizonyítja. 

Egy jó ötlet
nem ismer határokat.
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1988 Az Allgemeiner Wirtschaftsdienst (AWD)
alapítása Hannover-ben

1989 Conto Wirtschaftsberatung (CWB) átvétele
Irodák kiépítése a régi szövetségi tarto-
mányokban, nagyfokú területi lefedettséggel

1990 Az elsô irodák az új tartományokban

1991 AWD Ausztria alapítása

1992 AWD Svájc alapítása

1995 Az AWD Holding GmbH alapítása
Az egységes, teljes körû pénzügyi
képzés bevezetése

1997 Az AWD megjelenik az interneten

1998 Átalakulás AWD Holding AG
FINOVA alapítása

1999 S&C akvizíció
VVB akvizíció

2000 GWF akvizíció
Horbach akvizíció
Tôzsdére lépés
Dr. Blumrath AG akvizíció

2001 Felvétel az MDAX-ba
Thomson’s (UK) akvizíció

2002 tecis Holding AG akvizíció
Carrington Carr akvizíció
ECG akvizíció (Csehország, Magyarország,
Lengyelország, Románia, Horvátország)
EU akvizíció (Csehország, Szlovákia)

2005 AWD Cseh Köztársaság megalapítása,
Chase de Vere (GB) akvizíció;
AWD Magyarország megalapítása

2006 AWD Lengyelország és AWD Horvátország
megalapítása

2007 AWD Románia és AWD Szlovákia megalapítása



Alapítványunk segítô tevékenységének

középpontjában mindig és kizárólag a szenvedô

gyermekek állnak. Így számos országban

harcolunk a jobb egészségügyi ellátásért. Az AWD

Gyermeksegély Alapítvány azonnali segítséget

nyújt háborús- és katasztrófa sújtotta övezetekben,

képzési- és integrációs projekteket finanszíroz,

valamint árva és csökkent képességû gyerekek

számára fenntartott otthonokat támogat.

Ezen túlmenôen együttmûködés keretében

az Alapítvány német, osztrák és svájci adományok

segítségével további két árvaházat támogat.

Mindkettôben 200 gyermek él. Ausztriában is

számos rászoruló családnak segít az Alapítvány,

gyorsan és bürokráciamentesen bocsátja

rendelkezésre a pénzeszközöket. 

További információ a

www.AWD-stiftung-kinderhilfe.de internetes oldalon.

A felelôsség átvállalása – ez az AWD pénzügyi

tanácsadóinak egyik legfontosabb feladata. És nem

csak a napi ügyféltanácsadások során, hanem

társadalmunk elesettebb tagjaival szemben is.

Majd minden AWD munkatárs önként és rendszeresen

adományoz jövedelmébôl az AWD saját Gyermek-

segély Alapítványa részére – a szükséget szenvedô

gyermekek megsegítésére. Három fô célt követünk:

életmentés, betegségek enyhítése és a gyermekek

életminôségének javítása. 

Ügyelünk arra, hogy a támogatás maga is gyors

és bürokráciától mentes legyen, illetve, hogy

a belsô döntési folyamatok gyorsak maradjanak. 

Tekintettel arra, hogy a szükség nem ismer sem

vallást, sem bôrszínt, sem pedig állampolgárságot,

elkötelezettségünk az egész világra vonatkozik.

Ennek megfelelôen az alapítvány kuratóriuma is

nemzetközi. Tagjai többek között a nemzetközileg

elismert idegsebész Prof. Dr. Samii, az egykori

alsó-szászországi miniszterelnök Dr. Albrecht,

valamint a híres reklámügynökség tulajdonos,

a svájci születésû von Matt. 

A függetlenség kötelez.

Erôsnek lenni
a gyengékért. 
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„(...) Az AWD növeli forgalmát és tiszta ny-

ereségét

A német pénzügyi szolgáltató osztrák leányvállalata

2004 elsô negyedévében a megelôzô év azonos idô-

szakához képest 13,8%-kal növelte forgalmát, mely így

elérte a 20,6 millió euro-t. Az adózás elôtti nyereség

3,1 millióról felkúszott 3,8 millió euro-ra. (…)“

Wirtschaftsblatt – 2004. május 14.

„(...) AWD

Az AWD Ausztria, az AWD német pénzügyi szolgáltató

leányvállalata 2003-ban rekorderedményt célzott

meg és a másik leányvállalat, az AWD Anglia mellett

a legnagyobb növekedési rátákat érte el. 44,2%-os

forgalmi növekedéssel, 80,9 millió euro-val a tiszta

nyereséget több mint megkétszerezték. (…)” 

APA–Journal – 2004. április 14.

Ne hagyja magát rábeszélni. 
Alkosson saját képet. 

„(...) Az AWD megerôsíti a prognózist

Az idôskori elôgondoskodás termékei iránt mutatkozó

változatlan kereslet alapján az AWD megerôsítette

2004-es elôrejelzését. Maschmeyer konszernvezér

abból indul ki, hogy az AWD százalékban kifejezve

kétszámjegyû növekedést hoz. 620 milliós

forgalmat céloz meg és 62 millió euro-s adózás

elôtti nyereséget. (…)” 

Oberösterreichische Nachrichten – 2004. május 27. 

„(...) Ausztria az AWD „gyöngyszeme”

Ausztria „az AWD gyöngyszeme” – hallhatjuk újra meg

újra. Prasser csapata a 2002-es év forgalmát már

2003 elsô három negyedévében túlteljesítette. (…)“

Börsen-Kurier – 2004. március 4.
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20 éve sikeresen és jól dolgozunk ügyfeleinkért.

Ezt a rólunk szóló sajtóhírek is alátámasztják. 



AWD Magyarország
Pénzügyi Szolgáltató Kft.

Központ:

1117 Budapest,
Fehérvári út 50-52. 

További információ:

www.awdmagyarorszag.hu
vagy kérdezze AWD-tanácsadóját.
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